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サブスク事業支援のテモナ、企業の機器導入をサポートする、

サブスクプラットフォーム『キキトク』の提供を開始 

 

事業に必要な、医療機器、美容機器、建設機器、映像機器などの高額機器を 

月額サブスクで安価かつ、目的に合わせた期間での導入が可能 

 

 

 

 

 

サブスク事業の支援サービスを提供しているテモナ株式会社（本社：東京都渋谷区、代表取

締役社長：佐川 隼人、証券コード：3985、以下「テモナ」）は、医療機器、美容機器、建

設機器、映像機器などの高額機器を安価かつ目的に合わせた期間での導入が可能になるサブ

スクプラットフォーム『キキトク』の提供を開始します。購入した場合やリース、レンタル

よりも安く機器を利用することができ、利用期間が満期となれば自社の所有物となり利用料

は無料となります（※）。また、機器メーカーや販売店は、本プラットフォームへの出品が

可能で、販売用機器や遊休機器をサブスクという形で提供することで、収益の安定化を図る

ことができるとともに、見込み顧客の獲得も可能になります。 

※条件や契約期間などによっては、この限りではない場合があります。 

 

■サービス開始の背景 

中小企業庁ウェブサイト「2024 年版 中小企業白書」によると、非製造業における設備の

過不足感について、中小企業では 2021 年第 4 四半期、大企業では 2022 年第 3 四半期よ



り DI（※）がマイナスに転じており、2023 年では、中小企業・大企業共に不足感が強ま

っている傾向にあります。また、中小企業の 2023 年度における設備投資計画は、高い水準

となっており、設備投資の機運も高まっていることが示唆されています。このような概況の

中、サブスクというビジネスモデルを最大活用し、企業の設備投資をサポートすることで、

顧客の事業成長に貢献します。 

※D.I.（ディー・アイ）：Diffusion Index（ディフュージョン・インデックス）の略で、企業の業況感や設

備、雇用人員の過不足などの各種判断を指数化したもの 

 

 

 

出典：中小企業庁ウェブサイト「2024 年版 中小企業白書」

https://www.chusho.meti.go.jp/pamflet/hakusyo/2024/chusho/b1_3_4.html 

  



 

◯「キキトク」利用者の価値 

購入やリース、レンタルサービスよりも安く（※1）便利に機器を利用することができま

す。将来購入を検討している機器のテスト導入など、比較的安価に利用することができ、利

用期間満期となれば自社所有とすることも可能です（※2）。 

※1 一般的な提供価格をベースと比較した場合。 

※2 条件や契約期間などによっては、この限りではない場合があります。 

 

◯主な利用業界 

・美容（美容機器） 

・歯科、整体・整骨院（医療機器） 

・映像（映像機器） 

・建設、土木（建設機器） 

 

◯利用者層 

＜スタートアップ＞ 

・IT 業界（IT 機器） 

・新規産業（開発機器・オフィス機器） 

＜テモナのサービス利用者＞ 

・「サブスク＠」（美容院、整体・整骨院） 

・「サブスクストア」（食品、ヘススケア、サブスクサービス全般） 

・「たまごリピート魂」（食品、ヘススケア、EC 全般） 

 

▼ベンダーは機器の出品も可能 

自社製品や遊休保有資産をサブスクという形で広く販売、レンタルすることで収益化できる

とともに、見込み顧客も獲得することができます。別サービスの「サブスククレジット※」

を併用することで、テモナが総額を一括でベンダーへ支払うので、売上収益として確保する

ことができます。これにより、通常販売と同じ形でサブスク販売を開始することができるこ

とになります。 

※サブスククレジット：機器をベンダーから当社が一括購入し、利用者から月額利用料を徴収する決済サービス 

 

▼出品の流れ（ベンダー） 



 

STEP1：契約締結 

月額利用料金の 20%〜30%を手数料として控除、ベンダー自身での客付の場合は半額割引 

※初期費用別途設定可能（設置代金等） 

 

STEP2：出品 

月額料金、最低利用期間決定、満期（ある場合）決定 

 

STEP3：機器をユーザーへ納品、設置 

 

STEP4：利用終了 

・満期到達で所有権移転、以降利用料金無料 

・利用終了時には、ベンダーにて機器引き取り後メンテナンスして再出品が可能です 

 

▼出品料金 

 
月額無料プラン 月額有料プラン① 月額有料プラン②  

システム 

利用料 
月額利用料 

0 円 

出品 4 品まで 

19,800 円 

出品 4 品まで 

49,800 円 

出品 10 品まで 



出品課金 
1 点追加につき 

5000 円/月 

1 点追加につき 

5000 円/月 

1 点追加につき 

5000 円/月 

成約料金 販売手数料 商品売上の 30% 商品売上の 20% 商品売上の 15% 

 

〜期間限定「月額費用無料キャンペーン」実施中〜 

「月額有料プラン①」の月額利用料 19,800 円、出品課金(5,000 円/点)が無料になるキャ

ンペーンを実施しています。費用は成約手数料 20%のみです。是非この機会に自社製品の

サブスク販売をお試しください。 

 

▼「キキトク」掲載機器（抜粋） 

◯干渉電流型低周波治療器 

・月額利用料：33,320 円（税込） 

・購入価格の目安：2,224,800 円 

 

 

◯デジタル一眼カメラ（ボディ） 

・月額利用料：42,800 円（税込） 

・購入価格の目安：280,000 円 



 

 

◯電動アシスト自転車 

・月額利用料：5,700 円（税込） 

・購入価格の目安：142,000 円 

 
 
 

▼お問い合わせはこちらから 

サブスクプラットフォーム『キキトク』 

URL：https://kikitoku.temona.co.jp 

 

＝＝＝ 

■「サブスククレジット」 

定価 10 万円以上 1 億円以下の機器を何でもサブスク販売を可能にするのが、サブスクの決

済スキーム『サブスククレジット』です。審査基準は法人または個人事業主であることのみ



（※）で、新品・中古を問わずどのようなものでも取り扱い可能です。サブスク支援企業な

らではの豊富な知見を活かし、企業の機器導入に新たなソリューションを提供します。 

 

■「サブスク＠」 

導入店舗 1250 店舗(※)、1 店舗あたりの最大月商が 1,000 万円を超える、リアル店舗の

サブスクビジネスに必要な機能を備えたサービスです。デジタル回数券などの基本機能はも

ちろんのこと、ディーラーとの提携による無在庫販売の仕組み（オペレーション不要）も併

せて提供しています。 

※サービス提供開始から 2023 年 10 月までの延べ導入店舗数 

 

■「サブスクストア」 

ネットショップ（サブスクリプション）事業における販売・顧客・入金・在庫などの管理は

もちろんのこと、販売促進やメール送信など一元的に管理できるクラウド型システムです。

定期購入、頒布会、ステップメール、電話受注などの必要な管理機能は全て備えており、集

客の為の”LP（ランディングページ）作成”や”広告管理”などはもちろん、出荷を伴わないデ

ジタルコンテンツや大規模ショップ向けのカスタマイズにも対応しています。 

 

■「たまごリピート魂」 

ネット通販における定期購入や頒布会などのリピート通販専用システム「たまごリピート」

のグロースサービスで、EC サイトの注文管理や自動決済、ステップメールなどリピート通

販に必要な管理業務の全てに対応しています。2009 年より提供している「たまごリピー

ト」の機能はそのまま残し、新たな機能をプラスして提供しています。共通アカウントで利

用することができ、必要に応じて「たまごリピート」と「たまごリピート魂」をスイッチし

て運用することが可能です。 

 

＝＝＝ 

■テモナ株式会社について 

テモナの社名は「便利に、簡単に、たやすく」という意味を持つ「てもなく」という古い言

葉に由来します。EC 領域において約 14 年に渡ってサブスク事業支援に特化したシステム

を提供しており、1,000 社以上の企業にご利用いただいております。サブスクに特化した

テクノロジーとノウハウで事業者支援を行い『サブスクで世の中を豊かにすること』が、私

達のパーパスです。 



 

＜会社概要＞ 

会社名：テモナ株式会社（証券コード：3985) 

代表者：代表取締役社長 佐川 隼人 

所在地：東京都渋谷区渋谷 2-12-19 東建インターナショナルビル本館 9F 

設立：2008 年 10 月 

URL：https://temona.co.jp  

事業内容：サブスクリプションに関わる各種支援事業 

 

■ 本プレスリリースに関するお問い合わせ先 

テモナ株式会社 

PR 担当 吉澤 哉（よしざわ はじめ） 

電話番号：03-6635-6430 

WEB：https://temona.co.jp/contact/ 

mail：pr@temona.co.jp 


