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メディア関係者 各位

事業会社向けビジネスマッチングシステム「Linkers for Business」が 
日本郵便株式会社へ導入決定 

リンカーズ株式会社（本社：東京都文京区、代表取締役社長：前田 佳宏）が提供するビジネスマッチングシステム
「LFB（Linkers for Business／Linkers for BANK）」が、日本郵便株式会社（本社：東京都千代田区、代表取
締役社長：千田 哲也）に導入することが決定いたしました。 

リンカーズ株式会社は、2018年４月から金融機関向けに「Linkers for BANK」を、2021年８月から事業会社向けに
「Linkers for Business」を、それぞれサービス提供を開始しております。 
「Linkers for Business」は、LFB導入機関の顧客企業が抱える課題に対して、解決策を提案する企業（ソリューショ

ン企業）を探索し、提案することができるサービスとなります。ソリューション企業を、当社独自のネットワークや他 LFB導入機
関との連携を通じてデータベース化することで、ビジネスマッチングの網羅性を高めていくことができるため、様々な企業課題の解
決が可能になります。課題解決活動を通じて、LFB導入機関と顧客企業の関係強化、維持に繋がり、本業への好影響を
与えると同時に、新たな収入源の獲得に寄与いたします。
「LFB」は、サービス提供開始以降、地域金融機関や信用金庫を中心に全国で 42機関（*1、*2）に導入されており、

そのネットワークは順調に全国に拡大（*1、*3）しております。 

「LFB」を導入した地域金融機関並びに信用金庫、事業会社全体では、これまでに約 24 万件（*1、*4）のマッチング
の商談を創出し、地元企業の商談機会の増加による収益機会の拡大など地域経済の活性化に貢献しております。 
また、「LFB」を導入した全地域金融機関や信用金庫、事業会社における直近３ヶ年の実績は、商談件数及び成約件

数は約 130%増、マッチング関連収益は約 220％増（各*6）と大きく伸張するなど、導入した地域金融機関や信用金庫
の収益機会の拡大にも寄与しております。 
今後は、「LFB」のネットワークを活かし、機関同士の連携（広域連携）の活性化にも注力してまいります。 

【LFB（Linkers for BANK／Linkers for Business）の３つの強み】 
1 リンカーズが設立以来構築してきたマッチングノウハウをベースに開発することでゼロからでもビジネスマッチングに

取り組むことが可能 
2 「LFB」に登録された約 232万社以上の企業及び約 3.2万人の行職員ネットワーク（*1）との連携により、

自らのネットワークの垣根を超えて日本全国の企業を対象としたマッチングが可能 
3 取引先の潜在ニーズを引き出すことができる機能を活用し、スキルに依存しないマッチングが可能 

*1 2024年５月末日時点

Press Release



*2 【LFB導入機関の推移】

*3 【LFBネットワークの拡大】
サービス提供開始以降、導入機関が所在する都道府県の割合は約 60％に達するなど、全国にそのネットワークを拡
大しております。 
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*4 【LFB導入後の主な実績推移】

※2024年７月期は 2024年５月末（10 ヶ月間）のみの発生数にて算出

*5 【参考】 2024年 7月期の算出期間における、前年同期の実績

*6 2021年７月期を基準期として、2023年７月末実績を比較

【会社概要】 
会社名 ：リンカーズ株式会社 

所在地 ：〒112-0004 東京都文京区後楽 2–3–21 住友不動産飯田橋ビル 6階 

代表者 ：前田 佳宏 

設立 ：2011年 9月 

上場市場 ：東京証券取引所 グロース市場（証券コード 5131） 

事業内容 ：ビジネスマッチング事業、リサーチ事業、他 

【本件に関するお問い合わせ先】 
リンカーズ株式会社 マッチングプラットフォーム事業本部 加福（lb-sales@linkers.net）
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