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あなたにBESTな
お店が⾒つかる

S e r v i c e  I m a g e



Rettyの特徴

実名型 点数評価のない
おすすめの⼝コミ 「ヒト」から探す

信頼できるヒトから、⾃分にあったお店を⾒つけることができる

実名型グルメプラットフォーム
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Retty
ユーザー

広告
コンテンツ 広告主等

飲⾷店

Rettyを活かした広告掲載や
蓄積されたコンテンツを提供

送客⽀援
各種ソリューションの提供

掲載や提供に応じて課⾦

⽉額・従量での課⾦

ビジネスモデル

飲
⾷
店
情
報
の
無
料
提
供

実名型グルメ
プラットフォーム

Retty

飲⾷店
⽀援
サービス



2024年９⽉期 実績

今後の成⻑に向けて

⽬次

1.

2.
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2025年９⽉期 通期業績⾒通し3.
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実績

売上・営業利益は、修正後の業績⾒通しに対してほぼ⾒通
し通りの着地となり、第４四半期は⿊字化を実現

今後の成⻑に
向けて

業績⾒通し 再度の⿊字化実現期と位置付け、売上は1,698百万円、営
業損益は29百万円を⾒込む

最重要KPIである有料お店会員店舗数は2024年5⽉以降5ヶ
⽉連続で純増に転じた

Rettyユーザーのニーズに沿った飲⾷店の予約在庫を増加さ
せると同時にお店発⾒・予約体験の磨き込みを進める
特定代理店の整理が終了し積上げやすい状態にある飲⾷店
⽀援事業に関して直販等の強化によって売上増加を⽬指す

エグゼクティブサマリー
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2024年９⽉期 実績

今後の成⻑に向けて

⽬次
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2.

7

2025年９⽉期 通期業績⾒通し3.
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2024年９⽉期第４四半期実績の概況

第４四半期の売上実績は406百万円となり、営業損益は1百万円の着地となった。通期では、売上
1,562百万円となり修正後の業績予想に対して99.5%の達成率、営業損益は-91百万円となった。
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四半期売上内訳推移（百万円）

全社売上の推移

飲⾷店⽀援サービスの売上は第４四半期307百万円、広告コンテンツの売上は99百万円となった。

1 |

広告
コンテンツ

飲⾷店⽀援
サービス

• ⼤型案件の獲得が進んだことにより売上が
回復した

• お店会員店舗数が純増したことにより売上
が増加した

• ネット予約の増加によって従量売上が増加
した
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有料お店会員数推移1 |

7,003
(+81)6,722

(+74)
6,648
(+20)

特定代理店の整理が⼤幅に進んだ結果解約が低減し、有料お店会員数は、5⽉以降固定プラン・従
量プランともに5ヶ⽉連続で純増に転じており、継続してお店会員数を積み上げる状態を回復

有料お店会員数推移（件）

6,843
(+121)

6,922
(+79)
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有料お店会員数推移

2024年９⽉末時点の有料お店会員数（固定＋従量）は7,003件と前四半期末と⽐較して増加した。
ARPUは商品のリニューアルなどにより継続して向上した。

お店会員数（固定＋従量）四半期推移（件）

1 |

お店会員（固定）：5,329件
お店会員（従量）：1,674件

ARPU（固定プラン・PL計上価格/千円）※

7,003件(+81件)6,722件
お店会員（固定）：5,165件
お店会員（従量）：1,557件

※ 従量課⾦分を含めたARPU
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固定費の⼤幅な圧縮

アルバイトの削減や正社員の出向、オフィス移転など抜本的な固定費削減を進め、⼤幅に固定費
を削減し筋⾁質な体制を維持

四半期コスト推移（百万円）
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四半期営業利益推移

営業利益に関しては、第４四半期において1.6百万円の⿊字化を実現

四半期営業損益推移（百万円）

1 |

広告コンテンツの大型案件を
除いた営業損益は-37百万円

1.6
百万円


















































