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2024年 8月 16日 

本件に関する問い合わせ先：ランサーズ株式会社 IR 担当（電話：03-5774-6086） 

ランサーズ代表の秋好と申します。25 年 3 月期第 1 四半期の決算説明をさせていただきます。 
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まず、決算のハイライトに関しては記載の通りでございますが、昨年度、構造改革、環境変化等の

影響で通期の黒字化はしっかり達成させていただいたのですが、売り上げというところでは一部マ

イナス成⾧になってしまった部分がございます。今期については通期の業績予想として売上高で前

年比プラス 10%、営業利益で 1 億円の予想を出させていただいていますが、第 1 四半期の段階で

既に売上成⾧率がプラスに回復いたしまして、この売上高前年比プラス 10%を目指す上で非常に

良いスタートを切れた第 1 四半期だったかなと思っております。詳細については後ほど説明させて

いただきます。 
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会社概要については毎度説明させていただいておりますので、興味のある方は過去の決算資料等を

ご覧いただきまして、今回は業績のところにフォーカスして決算説明させていただければと思って

います。 
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まず、冒頭説明いたしましたように売上高に関して前四半期は前年同期比で 100%割れるというと

ころでしたが、今四半期は売上高 11 億、前年同期比 100.1%というところでプラス成⾧へ回復

し、通期で売上高前年比プラス 10%の目標に対して今後 100%を上回っていく土台ができたという

のは非常に良いスタートを切れたのかなと思っております。 
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今期、第 1 四半期営業利益につきましては 3,100 万円で着地しておりますけれども、今期に関して

は売上高を伸ばしていくところでお客様に対する提供価値を増やしていくところで、人件費、広宣

費に投資を実施しておりますが、その上で昨年度の第 1 四半期と比べると約 8,000 万円の大幅な増

益ができた。上場以来、ランサーズのビジネスモデル上、第 1 四半期に一番売上がどうしても少し

へこむ部分があるのですが、それでもしっかりと投資した上で黒字化ができたというところは非常

にポジティブかなと感じております。 
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販管費は昨年度構造改革を実施したことによって黒字化が構造的にできるという状況になっており

ますが、売り上げの伸びとともに成⾧加速するための販管費投資もしていきます、その前提で利益

は継続して拡大していく予定をしております。 
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昨年度マイナス成⾧していたところが第 1 四半期にプラス成⾧になっております、今後そのプラス

成⾧を増やしていく成⾧要因ですが、今までランサーズはこの営業生産性になかなか苦しんでいた

ところが、1 社当たりのクライアントの利用金額も増えていっておりますし、営業の 1 人当たりの

契約決定数も昨年の同期と比べると 55%と大幅に改善しているところが背景にございます。 
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これを受けて我々、営業生産性が高まっている、かつ黒字化の構造になっているところを踏まえま

して、この第 1 四半期以降営業人材を中心に採用強化を今まさに取り組んでいる最中です。該当す

る事業部の人員数でいうと 115 人は今期末には 133 人、これが予定通りいけば来期に関してはさ

らに増やしていくところで、今期以降は組織規模の拡大も売上高成⾧をしていく中での、一つの要

素として捉えていければなというふうに考えております。 
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これは 5 月に開示した資料そのままですけれども、前期にあった環境変化によって例えば生成 AI

に置きかわるものは一定少し売り上げが下がっていきますが、既存の領域、そして生成 AI があっ

ても伸びていく領域、まさに生成 AI のエンジニアとか、コンサルタントなどの企業人材ニーズが

高い部分については伸ばしていくことで、まずは今期に関しては売上高前年比プラス 10%を目指

しておりますし、今期は利益を出し売り上げを伸ばしていくことをやる。来期以降については成⾧

性、収益性をさらに幅広の提供価値拡大によって実施するところを目指してやっていきたいと考え

ております。 
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そんな生成 AI のところに関しましては、我々としても仕事が減っていく部分はあるのですけれど

増えていく部分も非常にあると感じておりまして、昨年度から AI 関連カテゴリーを開設しており

ますが、第 1 四半期に関してはさらにそこに七つのカテゴリーを新設しております。そこに対して

新しいニーズに対応していく。そこの該当カテゴリーの流通金額も今 37%で非常に伸びていま

す。 

また、フリーランスの方向けに Autoron という AI のアシスタントサービスを提供しておりまし

て、こちらも有料サービス、無料サービスありますが、順当に登録者が増えていっております。 
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かつ、この生成 AI は誰でも活用できる一方で、著作権の問題等、信頼できる AI を活用できる人

材、フリーランスが求められておりまして、我々は生成 AI 活用普及協会様と提携をいたしまし

て、デジタルバッジの受験支援、AI パスポートの試験の受験支援をさせていただいて、ランサー

ズのプロフィールにこういったバッジをつけることによって、ランサーズのユーザーの中で AI を

使ったリテラシーの高い人を可視化して発注を促進するという活動も実施しております。 

なので、第 1 四半期に関しましてはしっかりと売上高でプラス成⾧にのったところは非常にポジテ

ィブかなと思っておりますし、まずは既存事業でしっかり売上高前年比 10%成⾧を狙っていくと

いうところをやっていくことが第 1 四半期の主なトピックになっています。 
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25 年 3 月期に関しましては先ほど軽く触れさせていただきましたが、既存領域でしっかり売り上

げをつくるところと、既存領域以外の環境変化が起こる中でランサーズとして価値提供の幅を広げ

ていくところもしっかりと取り組んでいきたいと思っています。 
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今までは創業以来やってきたこのセルフのマッチング、自動でオンラインでマッチングするとこ

ろ、そして我々の社員が間に入ってマッチングするところ、そして 2024 年に入ってフリーランス

転職というフリーランスと正社員の垣根をつなげていくサービスが順調に立ち上がっております

が、今期に関しましては Lancers System Integration というサービスをこの第 1 四半期に開始を

させていただきました。 

これは特に大手企業様に関してはどうしてもフリーランスだけでの価値提供だと不安だという声を

いただいておりまして、こちらのサービスはランサーズの社員とフリーランスの方が手を組んでし

っかりとコミット型で大手企業様に対してランサーズも価値提供の役務責任を負って、システム開

発をフリーランスと共にやっていく。 

これによって今、営業の生産性が高まっているという話をいたしましたが、大手企業様は非常に案

件単価が高い企業様が多いですので、さらに 1 人当たりの営業の売上高、価値提供支援を深めてい

くという取り組みとなり、またフリーランスの方からするとフリーランス 1 人で受注する領域に関

して限界がありますけれども、ランサーズの社員のエンジニアとタッグを組むことによって、フリ

ーランス 1 人ではできないような大手の仕事が取れるという価値提供を目指して、このサービスを

開始いたしました。 
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また、フリーランス向けには昨年の 2 月に発表させていただきましたが、丸井グループさんとの資

本業務提携をさせていただいております、まず第 1 弾としてフリーランス向けのクレジットカード

の開発を実施しておりまして、そちらについてはデザインの募集はランサーズでさせていただいて

おります。フリーランスの方の経済的な不安の緩和や仕事機会の拡大を目指して取り組んでおりま

すので、こちらも進捗があり次第、開示をさせていただきます。 
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ということで、今期の方針についてはまずは既存事業でしっかりと売上高の成⾧を目指していく、

こちら第 1 四半期非常に好スタートを切れたと思っております。そして、まだ業績への影響はこれ

からになりますが、フリーランス転職や今お伝えしたような大企業向けのサービスも取り組み開始

しておりますので、こちらも進捗が見えたら第 2 四半期以降の決算発表で投資家の皆様にも状況に

ついてお伝えしたいと思っております。 

そもそも今の丸井グループ様との取り組みもそうですが、単純にマッチングをする以外の価値とい

うところも丸井グループ様の取り組みだけではなくて、こちらもしっかりと事業拡大を行うための

多角化として準備をしておりますので、こちらもまた進捗がありましたら積極的に推進していきた

いと思っておりますので共有させていただければと思っております。 
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ということで、昨年度まではまずは黒字化するというところで昨年度黒字化を実際にさせていただ

きました。今期については売上高を伸ばした上で利益も拡大していく。来年以降は既存のマッチン

グ事業だけではない形で利益拡大をしていきたいと思っておりますので、引き続きランサーズの取

り組みについて、我々としてはこの中期方針に従って邁進していきますのでご支援のほど何とぞよ

ろしくお願いいたします。 

以上で第 1 四半期のご説明を以上とさせていただきます。ご清聴ありがとうございました。
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